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O0BStUGA PRAWNA. KANCELARIE W UE WCHODZA NA NOWE RYNKI

Atrakcyjny polski klient

Unijny rynek szybko zareagowat na wzmozong aktywnos¢ polskich pod-
miotéw gospodarczych w panstwach Unii Europejskiej. Jak grzyby po
deszczu zaczely wyrasta¢ polskojezyczne kancelarie oferujgce pomoc
prawng dla polskich przedsiebiorcéw chcacych prowadzi¢ biznes za grani-
c3. Najwiecej dziafa ich obecnie w Niemczech, Czechach i Wielkiej Brytanii.

Informacje dla klientow w jezyku
polskim pojawiajg si¢ coraz czg-
$ciej na stronach unijnych kancela-
rii prawnych. Niektore firmy praw-
nicze ida jednak znacznie dalej -
reklamujac swoje ustugi w polskiej
prasie. Najwigcej kancelarii specja-
lizujacych si¢ w obstudze prawnej
polskich  podmiotow  dziata
w Niemczech. Tylko w Polsko-Nie-
mieckiej Izbie Gospodarczo-Han-
dlowej w Warszawie zarejestrowa-
nych jest dziesiec¢ polskojezycznych
firm prawniczych dziatajacych nad
Renem. W rzeczywistosci ich licz-
ba moze by¢ znacznie wigksza.

Nad Renem

W Monchen-Gladbach pomoc
prawng dla Polakow swiadczy kan-
celaria rechtsanwalta Rajmunda
Niwinskiego. Mecenas Niwinski
zdecydowal si¢ na Swiadczenie
ustug prawnych dla polskich pod-
miotow, gdyz jak twierdzi istnieje
duzy popyt na oferowane ustugi. -
Wigkszos$¢ firm polskich preferuje
wspotprace z kancelariami polsko-
jezycznymi. Bariera jezykowa,
zwlaszcza jezeli chodzi o jezyk
prawniczy/urzedowy, jest nadal
duza przeszkoda, zwlaszcza dla
matych i $rednich przedsiebiorstw
- mowi R. Niwinski.

Pomoc prawna dla polskich
podmiotéow w Niemczech $wiad-
czy rowniez rechtsanwalt Thomas

Urbanczyk z Kancelarii Prawnej
von Zanthier & Schulz - naszg
codzienng praktyka jest wyjasnia-
nie naszym klientom rdznic
w systemach prawnych, z ktorymi
stykaja si¢ oni podczas podejmo-
wania transgranicznych dziatan
gospodarczych. Doskonale wie-
my roéwniez, jak wykorzysta¢ per-
spektywy, ktére otworzyly si¢
wraz z wejsciem Polski do UE -
1 maja 2004 roku - moéwi nie-
miecki adwokat.

W Czechach

Firmy prawnicze nastawione na
polskich klientow powstajg row-
niez w Czechach, gdzie dziala co-
raz wigcej krajowych firm. - Pol-
skie firmy, wkraczajac na rynek
czeski, nie znajg jezyka ani tutej-
szych realiow, dlatego wychodzimy
im naprzeciw - mowi Daniel Siwy,
radca prawny z Ostrawy, ktory in-
tensywnie reklamuje ustugi swojej
kancelarii w polskiej prasie.

- Polski przedsigbiorca przy-
jezdza, wszelkie rozmowy bizne-
sowe prowadzi w jezyku angiel-
skim, co zawsze jest pewnym
utrudnieniem. Ja natomiast znam
doskonale jezyk polski, stad tez
pomyst, aby swoje ustugi ofero-
wac¢ firmom znad Wisty. Czesé
firm zgtaszajacych si¢ do mojej
kancelarii chce rozwingé trans-
graniczne kontakty handlowe, in-

ne rejestrujg tutaj spotki, zaczy-
najac dziatalno$¢ od zera. Takie
firmy bardzo czesto potrzebuja
dwujezycznego prawnika do bie-
zacej obstugi - mowi D. Siwy
Kancelaria specjalizuje si¢
w obstudze prawnej polskich
przedsigbiorstw  prowadzacych
dziatalnos¢ gospodarcza na tere-
nie Niemiec. - Oferujemy ustugi
we wszystkich stadiach podejmo-
wania dzialalnosci w Niemczech,
poczawszy od zatozenia jednostki
handlowej lub spotki-corki, spisa-
nia i realizacji umow, az do do-
chodzenia wierzytelnosci oraz
prowadzenia spraw sadowych.
Bezposredni kontakt oraz kore-
spondencj¢ prowadzimy w jezy-
kach polskim, niemieckim lub an-
gielskim - méwi R. Niwinski.
Kancelaria jest m.in. cztonkiem
Polsko-Niemieckiej Izby Przemy-
stowo-Handlowej w Warszawie
oraz posiada upowaznienie Wyz-
szego Sadu Krajowego w Dissel-
dorfie do sporzadzania oraz po-
$wiadczania zgodnosci i komplet-
nosci tlumaczen polsko-niemiec-
kich i niemiecko-polskich. Biezace
doradztwo prawne statych klien-
tow rozliczane jest przede wszyst-
kim na podstawie indywidualnie
ustalonych stawek godzinowych
lub ryczattow. Na przyktad, ryczatt
za zatozenie spotki GmbH wynosi
(w zaleznosci od indywidualnego

stanu faktycznego) ok. 2500 do
3500 EUR.

We Frangji

Kancelarie zorientowane na pol-
skich klientow dziatajg rowniez we
Francji. Obecnie jest ich kilka.
W Paryzu ustugi w jezyku polskim
swiadczy Kancelaria Lamy Lexel,
dziatajaca na terenie Paryza
i Lyonu. Departament zajmujacy si¢
wspotpracg z Polska kierowany jest
przez adwokata Lucien Pelczynskie-
g0 i udziela porad prawnych w jezy-
kach francuskim i polskim. Koszt
ustugi uzalezniony jest od poswigco-
nego czasu i od doswiadczenia ad-
wokata zajmujacego si¢ sprawg i wy-
nosi od 150 do 350 euro za godzing
- mowi paryski adwokat.

Oferta jest bardzo szeroka. Nie-
zaleznie od tego, czy celem bg-
dzie nawiazanie stosunkow han-
dlowych z partnerem francuskim,
czy rozwinigcie dziatalnosci na te-
renie Francji, z uwzglgdnieniem
wszelkich uwarunkowan praw-
nych, kulturowych i ekonomicz-
nych, czy tez uruchomienie struk-
tur gospodarczych, kancelaria za-
pewnia obstuge prawna, zaréwno
poprzez doradztwo, jak i repre-
zentacje w sprawach spornych -
mowi Pelczynski.

Kancelarie zorientowane na pol-
skie firmy dzialajg rowniez w in-
nych krajach UE. W zwiazku
z wzmozonymi przyjazdami Pola-
kow na Wyspy Brytyjskie, tu row-
niez powstato kilka kancelarii ukie-
runkowanych wtasnie z mysla
o przedsigbiorcach znad Wisty. Po-
dobne kancelarie dziataja rowniez
w Wiedniu, Brukseli i Madrycie.

Tomasz Pietryga

SAD NAJWYZSZY. KOSZT BUDOWY LOKALU UZYTKOWEGO

Od ulicy musza byc¢ witryny

Nie mozna wylicza¢ kosztow
wktadu budowlanego wybu-
dowania lokalu uzytkowego
usytuowanego przy ulicy
z pominieciem kosztow wi-
tryn. Gdyby nawet witryn
miato nie byé¢, co jest mato
prawdopodobne, to koszty
powinny uwzgledniaé¢ posta-
wienie sciany i potozenie ele-
wacji.

Jesli spotdzielnia zadata dopta-
ty za witryny, spoczywal na niej
cigzar udowodnienia takiego za-
dania. Poniewaz tego nie zrobita,
obowigzywaty ustalenia umowy,
a tam podano konkretng wyso-
ko$¢ kosztéow wyliczonych sza-
cunkowo.

Urszula S. postanowila wybu-
dowa¢ lokal uzytkowy w jednej
z krakowskich spotdzielni miesz-
kaniowych. Gdy przystgpowata
do inwestycji, zawarta ze spot-
dzielniag umowg, w ktorej termin
oddania catkowicie wykonczone-

go lokalu okreslono na 2 miesia-
ce, a wkiad budowlany wyliczono
szacunkowo na 157 tys. zh
W umowie znalazto si¢ takze za-
strzezenie, ze wzrost tej kwoty
moze by¢ spowodowany tylko
wzrostem cen spowodowanych
zmiang wskaznikow GUS. Lokal
wybudowano, a nastgpnie spot-
dzielnia rozliczyta calg inwestycje
i kazata doplaci¢ Urszuli S. 57
tys. zt. Twierdzita, ze wkiad bu-
dowlany zostal wyliczony bled-
nie, poniewaz poprzedni zarzad,
ktory si¢ tym zajmowal, nie
uwzglednit kosztu wstawienia wi-
tryn. Przy zadaniu doptaty spot-
dzielnia przedstawila dokumenty,
ktore jej zdaniem uzasadnialy ta-
kie zadnie, podata sposob wyli-
czenia, ale Urszula S. doplaci¢
nie chciata. Wtedy sprawa trafita
do sadu w postgpowaniu nakazo-
wym. Nakaz zostal wydany, wiec
Urszula S. wniosta sprzeciw
i w rezultacie sprawa trafita do sa-
du okregowego.

Sad I instancji uwzglednit po-
wodztwo, bo stwierdzit, ze decy-
dujacym momentem do oblicze-
nia wktadu budowlanego jest roz-
liczenie ostateczne po zakoncze-
niu inwestycji. Spotdzielnia wyda-
ta 138 tys. zt na witryny i t¢ kwo-
t¢ rozlozyta na wiascicieli lokali
uzytkowych, zadanie doptaty byto
wigc zasadne. Pozwana odwotata
sie, a sad II instancji obnizyt za-
dang kwote do 16 tys. zt, bo tyle
kosztowaly dodatkowe materiaty.
W uzasadnieniu wyroku sad ten
podkreslit, ze w tej sprawie wiaza-
ce dla stron sa ustalone w umo-
wie koszty szacunkowe. Poniewaz
lokal usytuowany jest przy ulicy,
witryna musiata by¢ uwzglednio-
na. Natomiast spotdzielnia nie
udowodnita swojego roszczenia,
bo z przedstawionych dokumen-
tow ono nie wynikato. Ale nawet
gdyby przyjaé, ze kosz budowy
byt zanizony, to i tak zadanie jest
nieuzasadnione z mocy art. 5 ko-
deksu cywilnego (sprzeczne z za-

sadami wspotzycia spotecznego),
bo spotdzielnia wystgpowata w tej
transakcji jako zwykly przedsie-
biorca - deweloper.

Spotdzielnia wniosta od tego
wyroku kasacje, ale Sad Najwyz-
szy oddalit ja 21 kwietnia. W ust-
nym uzasadnieniu stwierdzil, ze
art. 5 k.c. nie zostal naruszony.
Jednak umowa laczaca strony jest
trochg watpliwa - z jednej strony
zawiera reguly dotyczace spol-
dzielni, z drugiej jednak okresla
konkretnie ustalony koszt szacun-
kowy, a to ma znaczenie przy cig-
zarze dowodu. Spotdzielnia po-
winna udowodni¢, skad si¢ wzigta
roznica w wyliczeniach, ale tego
nie zrobila. Dlaczego nie uwzgled-
niono kosztow witryn, skoro lokal
jest przy ulicy? A nawet gdyby wi-
tryny nie byto, dlaczego koszty
nie uwzglgdniaja wybudowania
sciany i potozenia elewacji? A to
w sprawie byto najistotniejsze.
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Marta Pionkowska

NOWA IZBA
Posrednicy
zwieraja szeregi

irmy, ktore posrednicza

w optacaniu rachunkow, zakta-
daja ogolnopolska izbg gospodar-
czg. Izba ma walczyc¢ o rozwiazania
prawne dla tej branzy i poprawic jej
wizerunek.

Posrednicy w opfacaniu rachun-
kow za prad, gaz i inne media maja
w ostatnich miesiacach czarnag se-
rig. W marcu br. upadtfa firma MM
w Lodzi, zostawiajac wielu klientow
z nieuregulowanymi rachunkami
siggajacymi nawet kilkuset ztotych.
Pod koniec 2004 r. prezes Urzedu
Ochrony Konkurencji i Konsumen-
tow ukarat Grupe Finansowo-Han-
dlowa NOVA z Gdanska, dzialajaca
przez sie¢ punktow Multikasa, ktora
oszukata ok. 1500 osob. Poniewaz
wplaty nie trafiaty na konta wierzy-
cieli (gtownie zakltadéw energetycz-
nych, gazowni czy firm telekomuni-
kacyjnych), oszukani klienci musza
jeszcze raz oplaci¢ rachunki. Ina-
czej wyglada sytuacja, gdy ptacimy
na poczcie i w bankach. Z tymi pod-
miotami posrednicy wygrywaja jed-
nak nizszymi prowizjami.

A jest o co walczy¢, bo - wedtug
szacunkowych danych - rynek ma-
sowych platnosci to ok. 50 min ra-
chunkow miesigcznie. Posrednicy
maja obecnie ok. 10 proc. rynku, ale
do 2007 r. chcg obstugiwac 25 proc.
tego typu platnosci. Istnieje juz
1300-1500 punktow kasowych, ktore
obstuguja nawet 5 min transakcji
miesigcznie na sumg ok. 600 min zt.
Branza jest jednak zréznicowana -
obok siebie dziataja giganci majacy
w sieciach po kilkadziesiat punktow
i tworzacy fundusze gwarancyjne na
zabezpieczenie ewentualnych rosz-
czen klientow, ale tez wiele matych,
pojedynczych punktow. Nikt nie
kontroluje, w jaki sposob prowadzo-
na jest w nich obstuga klientow, czy
sq reklamacje i jak sa zatatwiane, ja-
ka jest kondycja finansowa tych firm
itp. - Coraz wazniejsza staje si¢ za-
tem potrzeba prawnego uregulowa-
nia rynku posrednictwa optat - uwa-
za Mariusz Kloc z firmy EuroKasa,
p.o. rzecznika prasowego nowej izby.

Dlatego branza postanowila
przejs¢ do ofensywy i utworzy¢ ogol-
nopolskg izbe gospodarcza. Spotka-
nie zatozycielskie odbyo si¢ W sobo-
t¢ w Warszawie. - Firmy, ktore si¢
juz zadeklarowaly, zrzeszaja ok. 700
podmiotéw - mowi M. Kloc. Chodzi
0 liczbg punktow oraz franczyzobior-
cow (czes$¢ firm dziata bowiem w sys-
temie franczyzy). Mariusz Kloc pod-
kresla, ze izba chce zrzeszac firmy,
ktore starajg si¢ tworzy¢ fundusze
gwarancyjne, kontroluja agentow,
ktorych zatrudniaja, ustanawiaja sto-
sowne zabezpieczenia finansowe
(np. weksle) i gwarantujg szybkie
przelewy pienigdzy Kklientow. Izba
miataby upowszechnia¢ te standardy
wsrdd catej branzy.  Michat Kosiarski
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